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Mercado turístico
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Operador
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Restaurante

Guia

Transporte

Hotel

Atracción turística



¿Por dónde Venden?
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Redes sociales

Presencial

Presencia digital*

MARCA



Composición de Tarifas
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Precio NETO



Costeo

Fuente: Google



Ejemplo Excel 

Fuente: Sinnaps



¿Por qué encadenarse?



Acceso a Nuevos Mercados
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Nuevos Clientes



Optimización de Demanda
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¿Comisión?



Segmento de Clientes

Fuente Imágenes: Google

VS.



Eslabones de la Cadena

Fuente Imágenes: Google



¿Comisión?



¿Qué porcentajes?

Empresas Alcance Regional =

12% - 15%

Empresas Alcance Nacional =

18% - 20%

Empresas Alcance InterNacional = 25%+



Precio Comisionable = 
Precio Público



Ruedas de 
Encadenamiento



Ruedas de Encadenamiento

Fuente: Google



Portafolio Adecuado

Fuente: Google

Condiciones generales

Estándares de servicio y garantía

Procesos de compra y reserva

Precios comisionables



Pitch apropiado



Minuto a Minuto

Fuente: Google

1. Presentación ultra rápida, pregunta de apertura 

de conversación
2. Exponer Productos y servicios que crean que se 

le pueden acomodar al potencial cliente

3. Buscar que hagan preguntas, ej. ¿Cómo le 

parece?

4. Escuchar lo que ofrece 

5. Plantear cómo yo soy muy útil en su propuesta 

de valor
6. Entregar portafolio y contacto

7. Buscar una próxima oportunidad para ampliar 

la información

8. Adaptar mis productos a lo que el mercado 

ofrece



MÁS INFORMACIÓN

Andrés Álvarez

+ 57 301 6445680

https://co.linkedin.com/in/andr%C3%A9s-alvarez-77a07022
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