
Guerra de Precios



Tips Guerra de Precios

1 Valida si la disminución de la demanda es 

dada por precio o una situación externa

2
Disminuye precios solo a algunos segmentos 

de mercado

3
Busca ofrecer servicios adicionales y propuesta 

de valor antes que disminuir precios



Tips Guerra de Precios

4
Analiza no solo volumen sino rentabilidad

5
Es mejor ser líder que seguidor de precios

6 Valida la percepción de tu producto al tener 

precios tan bajos
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