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Introducción



¿De dónde viene 

el valor?

Fuente: Google

Propuesta de Valor

Clientes

Modelo de Ingresos -

Modelo de Costos

“Girar la rueda”



Cómo aumentar 
los ingresos



La fórmula mágica

Ingresos  = Precio (i) * Cantidad (i)

Variables del mercado a tener en cuenta



¿Cómo modificar 

Precios?

¿De dónde viene el precio?

1. Competencia

1. Costos T + Utilidad

1. Costos T + Utilidad + Prima de Valor 

Fuente: Google



¿Cómo modificar 

Cantidades?

¿De dónde vienen mis compras?

1. Nuevos Mercados (productos o clientes)

1. Haciendo que mi cliente compre más

1. Nuevos Canales



Presupuesto de 

Ingresos

Fuente: Google



¿Cómo conocer mis costos?



Costos Fijos

Fuente Imágenes: Google

Costos independientes de las 

ventas

1. Nómina

2. Servicios públicos

3. Arriendos

4. Legales

5. Seguros

6. Financieros

1. Certificaciones

2. Publicidad

Preguntas Base:

¿Todos estos costos son necesarios? 

¿Podría bajar el monto en algunos 

rubros? 

¿Puedo Automatizar procesos?

¿Qué tal externalizar (outsourcing)?

¿Si algunas actividades las obtengo 

por proyectos?



¿Equilibrio?

Fuente: Google
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