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Para captacion de clientes para bodas destinos recomiendo.

1. Promover en tus redes los eventos que tengas de bodas destino.
2. Pagar inscripciones a pdaginas especializadas sobre bodas destino
como por ejemplo wedding wire.
3. Agregar # en ambos idiomas espanol e inglés para atraer mds
prospectos.

La continua promocidén y exposicion de tus servicios en los lugares
correctos ayudan a captar clientes extranjeros.




Primero y mds importante.

Sirve para ubicar qué lugares se puede cubrir
con ese presupuesto y empezar a buscar con
base a eso para no perder tiempo.




Una vez revisado el presupuesto y las
opciones de locacion, debemos realizar
visitas de inspeccion




Investigar sobre los
feeds, esto ayuda a
equilibrar el
presupuesto y a elegir
la locacion ideal.




Investigar si tu camion puede circular a los alrdederes de
tu locacion e inclusive verificar hasta qué punto puede
entrar para realizar la descarga del material.




También se tiene que revisar
:;como sera la movilidad de tus
clientes y sus invitados?
Formas de acceso, en qué se
puede llegar, si existe alguna
dificultad.




Una gran ayudaq, ya que
puedes minimizar costos,
creando alianzas de
trabajo con proveedores
locales.




Conocer el clima de tu
destino es esencial
para tomar
precauciones y realizar
un evento impecable.
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